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et lancement
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Les cryptomonnaies font parler d’elles depuis maintenant plus d’une 
dizaine d’années. Au départ, elles n’étaient qu’une technologie de 
niche adoptées par quelques visionnaires marginaux. 



Petit à petit, les propositions de valeur, d’abord de Bitcoin puis 
ensuite des autres projets tels qu’Ethereum, ont fait naître un 
véritable engouement autour de cet écosystème. 



Les promesses de décentralisation, d’inclusivité, de sécurité, de 
rapidité ou même de réserve de valeur ont su séduire bon nombre 
d’utilisateurs provenant d’horizons divers.



Désormais, les cryptomonnaies constituent un véritable marché en 
pleine effervescence et aux innovations continues. 

Depuis quelques années, les gouvernements mettent en place des 
réglementations pour protéger les investisseurs et favoriser le 
développement des entreprises. 



Certains pays comme le Salvador ou la Centrafrique ont même 
introduit Bitcoin comme monnaie officielle, au même titre que le 
dollar ou le franc CFA.



Le réseau Bitcoin continue d’attirer de nouveaux utilisateurs, porté 
par l’arrivée d’acteurs institutionnels majeurs comme BlackRock, 
notamment avec le lancement d’ETF Bitcoin. Cette adoption 
progressive par la finance traditionnelle renforce la légitimité de 
l’actif et contribue à son intégration dans les portefeuilles 
d’investissement.

ORIGINES ET LANCEMENT

Notre constat
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37%
des français se disent 
intéressés par les crypto-
actifs en 2023

11%
des français ont investi

dans les crypto-actifs en 2023

Pourquoi ?
Une complexité perçue
les cryptomonnaies restent 
difficiles à comprendre et à 
utiliser pour le grand public 1
Une approche complexe
peu d’offres accessibles 
avec des approches 
souvent trop technique ou 
trop financière.

2
Risque pour les novices
les investisseurs débutants 
sont souvent livrés à eux-
mêmes avec peu 
d’accompagnement.

3

ORIGINES ET LANCEMENT

Les crypto : un marché en pleine 
effervescence, mais freiné par sa 
complexité
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2023
9% des Européens 

détiennent des cryptos

Source : le Figaro avec AFP

France : 11%

Royaume-Uni : 11%

Allemagne : 11%

Pays Bas : 11%

Italie : 11%

2030
Avec une croissance annuelle moyenne de 10 
%, l'épargne en cryptomonnaies des Français 
pourrait atteindre 70 milliards d'euros en 2030 
(+101% par rapport à 2023) soit 5M 
d’investisseurs potentiels.

Les experts anticipent que plus de 20 % des Européens 
pourraient détenir des cryptomonnaies d'ici 2030.

ORIGINES ET LANCEMENT

Un marché en pleine expansion, porté 
par une adoption massive des cryptos
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Notre produit
La réponse au besoin
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Wigl est né de ce constat simple. Aucune solution combinant simplicité d’utilisation, 
rendements attractifs et respect total des réglementations françaises n’existe 
aujourd’hui sur le marché, laissant les investisseurs novices en difficulté ou livrés à des 
entreprises étrangères parfois peu scrupuleuses.



Le service de paiement wigl est inédit : c’est la 1ère solution française 
d’investissements et de paiements en cryptos et en euros, dont la société est 
enregistrée comme PSAN auprès de l’AMF. wigl a pour mission d’offrir un 
environnement intuitif donnant la possibilité aux utilisateurs de profiter des 
opportunités offertes par les crypto-actifs, en toute sécurité.

Un IBAN Français

3 cartes bancaires avec cashback

Emission et réception de virements SEPA

Transferts euro et crypto instantanés et gratuits entre 
utilisateurs

Paiements en euro et en crypto

Achat et vente de crypto-actifs

Des placements crypto

Un token qui apporte de nombreux avantages
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Gère ton argent, 
simplement
Wigl c’est avant tout un compte unique 
avec un IBAN français et une carte de 
paiement pour pouvoir gérer 
simplement et en toute sécurité votre 
argent au quotidien. 



Effectuez des virements gratuitement 
en toute tranquillité dans toute l’Europe 
(zone SEPA) en quelques clics. Suivez 
vos dépenses et gérez votre compte à 
tout moment et depuis n’importe où 
grâce à son application 100% mobile.

Un choix de carte de 
paiement adapté à tous les 
besoins
Générez une carte virtuelle gratuitement et 
effectuez vos achats grâce au paiement 
sans contact (Apple Pay / Google Pay) et/ou 
choisissez une carte physique Classique ou 
Métal pour vos achats du quotidien. 



Bloquez et débloquez en quelques secondes 
vos cartes pour protéger votre compte. 
Chaque type de carte vous apporte son lot 
d’avantages uniques permettant de 
s’adapter à vos besoins et à vos attentes.

NOTRE PRODUIT

Présentation de l’application
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La crypto enfin accessible à 
tous
wigl vous permet d’investir simplement et à 
moindre frais dans les cryptomonnaies les 
plus populaires. Contrairement à la plupart 
des applications de services de paiements 
similaires proposant l’achat d’actifs 
numériques, wigl vous permet d’en 
retrouver le contrôle total. Vous pouvez ainsi 
les retirer vers un portefeuille numérique si 
vous souhaitez en assurer vous-même la 
conservation ou les conserver sur votre 
application Wigl pour les faire travailler et 
obtenir des intérêts mensuels.

Des récompenses sur vos 
dépenses
Payez avec votre carte wigl et obtenez jusqu’à 
7% de cashback sur vos dépenses effectuées 
avec votre carte en France, en Europe et à 
l’international. Vos récompenses sont 
immédiatement créditées sur votre compte en 
tokens WIGL à chaque paiement.
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Des placements innovants
Wigl vous ouvre les portes de la finance de 
demain en vous proposant des rendements sur 
actifs numériques non volatils (stable coins) en 
utilisant la finance décentralisée. 



En partenariat avec la plateforme feel-
mining.com, spécialisée dans la fourniture de 
rendement sur les actifs numériques, Wigl vous 
permet ainsi de générer des rendements sur des 
actifs numériques dont la valeur est indexée sur 
une monnaie fiduciaire (l’USD ou l’EUR) mais aussi 
sur des actifs volatils comme l’ETH ou le BTC.

Un token WIGL pour 
récompenser votre fidélité
Le token WIGL est un jeton utilitaire 
destiné à offrir des avantages et des 
incitations à la communauté et aux 
utilisateurs de l’application. 



Il permettra entre autres de booster les 
intérêts des placements proposés sur 
différentes cryptomonnaies, des 
récompenses de recommandations, 
d’obtenir des frais réduits sur les 
opérations et les abonnements, ainsi que 
des récompenses supplémentaires de 
cashback sur les dépenses réalisées avec 
les cartes de paiement wigl.
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Plans

Tarif (TTC)

Tarif si payé 

en WIGL (TTC)

Type de carte

Free

Gratuit

Gratuit

Virtuelle

Smart

4,99€

/mois

50,90€

/an (-15%)

4,491€

/mois

45,81€

/an (-10%)

Classique

Premium

13,99€

/mois

142,70€

/an (-15%)

11,90€

/mois

121,30€

/an (-15%)

Métal

Transactions SEPA

Virement SEPA 
In & Out

Gratuit

Services Crypto

Frais de trading

Frais de retrait

1,5% à 2% 1

Frais variables 
selon l’actif 2

0,75% à 1% 1

Frais variables 
selon l’actif 2

0,25% à 0,5% 1

Gratuit

1 Les frais de trading dépendent aussi de ton grade

2 Les frais sont affichés au moment de chaque retrait.

NOTRE PRODUIT

Le business model
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NOTRE PRODUIT

Le positionnement

Par son modèle unique, wigl propose la flexibilité et la simplicité d’une 
application de services de paiements, des rendements attractifs sur ses 
comptes cryptos et un accès simplifié au monde de l’investissement en 
cryptomonnaies, le tout régulé en France. 



De ce fait, Wigl se positionne comme un service innovant et disruptif sur un 
marché porteur. Bien qu’il soit concurrentiel, Wigl se démarque facilement sur le 
marché grâce à sa proposition de valeur unique. Voici un état des lieux de nos 
principaux concurrents :

Crypto.com

Binance

Akt.io

Plutus

Deblock

Cashback Perks
Rendement


crypto
IBAN


Français
PSAN

Wigl

Whitepaper | v1.3 13



Whitepaper | v1.3 14

03
La roadmap
Ce qui est fait, et ce qui reste à faire



Q2

2026

Wallet non-custodial Q4Q1

Expansion 

Européenne

Naissance

du projet

Financement 

1M€ de Bpifrance

Enregistrement 

Regafi

Développement 

d’un POC

2022
Q2 Q4

Début du développement

Q3

Q4

ICO - Private sale

2023

Lancement des cartes

Agrément MICA

Q1

Q3

Q4

2025

Listing du token sur un CEX

Dépôts en crypto

Lancement de wigl
Le 2 décembre 2024

Emission et Listing 

du token WIGL sur Uniswap

Certification ISO 27001

Q4

Q1

Q2

ICO - Pre sale

ICO - Public sale

2024
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Phases de l’ICO
Notre Initial Coin Offering s’est déroulée en 2024
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Trois grandes phases ont été programmées pour la vente initiale de 
jetons WIGL :



La vente privée s’est terminée à la fin de l’année 2023 avec un prix de 
vente par token moyen unitaire de 0.025 €. 



La pre-sale : une vente réservée aux personnes bénéficiant d’un 
compte actif sur la première application de la société à savoir Feel 
Mining. Il était en effet important pour nous de pouvoir offrir un 
avantage à tous nos clients qui soutiennent nos activités et accordent 
leur confiance à nos produits et services depuis plusieurs années. 



Enfin, la vente publique (mars - mai 2024) qui a elle-même été divisée en 
3 phases, une pour chaque mois avec un prix variant de 0.07 € en mars 
2024 à 0.08€ en avril 2024 pour finir à 0.09€ en mai 2024.

% de la supply

Phases Private Sale
Pre-Sale


(Vente Feel Mining) Public Sale

Nombre de tokens

Prix du token

Montant en €

Minimum

Maximum

Période

Avantage

6,25

0,025

937 500

50 000 €

150 000 € 50 000 € 25 000 €

En cours > 
Décembre 2023

Smart gratuit à 
vie

Smart gratuit à 
vie

Smart gratuit 
pendant 1 an

Janvier >

Février 2024

Mars >

Mai 2024

5 000 € 100 €

1 875 000 2 025 000

0,05 0,07 - 0,09

37 500 000 37 500 000 25 000 000

6,25 4,17
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Les fonds levés par l’ICO sont destinés en grande majorité au développement 
technique de l’application mobile wigl. Nous avons toutefois détaillé ci-dessous les 
grandes dépenses qui seront nécessaires pour le développement du projet.

Développement 
technique - 35%
Le renforcement de l’équipe 
technique est une étape 
cruciale dans le lancement de 
Wigl. La qualité et les 
fonctionnalités de l'application 
sont des facteurs déterminants 
pour la satisfaction des 
utilisateurs et la compétitivité 
sur le marché. En investissant 
dans un personnel hautement 
qualifié, nous nous assurons que 
notre application est à la pointe 
de la technologie, sécurisée et 
performante.

Prestataires techniques - 18%
La conclusion d’accords auprès de plusieurs 
prestataires techniques essentiels est 
indispensable pour garantir le bon 
fonctionnement et la performance de 
l’application. Le raccordement à plusieurs 
environnements techniques comme par 
exemple celui d’IDnow pour la partie KYC, 
Fireblocks pour la partie flux en actifs 
numériques et gestion des wallets et à 
Treezor pour le raccordement au réseau 
SEPA. Ces dépenses auprès de prestataires 
techniques sont un investissement judicieux 
pour assurer le succès du lancement de 
wigl en bénéficiant d'une expertise 
technique de premier ordre.
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Marketing - 25%
Les dépenses en marketing pour le lancement de wigl sont un investissement 
stratégique essentiel. Il est impératif de se démarquer sur le marché. Le marketing 
permet de faire connaître l'application à un public cible, de créer une notoriété de 
marque et de susciter l'intérêt. Une présence en ligne efficace, à travers les médias 
sociaux, le référencement, la publicité ciblée, et d'autres moyens, seront 
indispensable pour attirer des utilisateurs.

Juridique - 9%
La création et la gestion d'une application de services de paiements impliquent 
une multitude de réglementations financières et de lois de protection des 
consommateurs qui doivent être respectées. Des avocats spécialisés dans le 
domaine nous aideront à naviguer dans ce labyrinthe de réglementations, 
garantissant ainsi que notre application se conforme aux normes légales en 
vigueur.

Conseillers & Partenaires - 8%
Ces professionnels apporteront une expertise stratégique, sectorielle et des 
connaissances spécialisées pour nous aider à élaborer une stratégie d'entreprise 
solide, à évaluer les marchés cibles et à comprendre les tendances du secteur, ce 
qui est essentiel pour prendre des décisions éclairées. Les partenariats 
stratégiques nous donnerons accès à des réseaux, des ressources et des 
compétences complémentaires, nous permettant de développer notre application 
plus rapidement et plus efficacement.

Equipe - 5%
L'allocation de 5% prévue pour l’équipe wigl est destinée à rémunérer les 
collaborateurs actifs travaillant à la réussite du projet et plus particulièrement les 
cadres, managers, chef de projet qui apportent une expérience et une vision 
stratégique  qui sont essentielles pour la prise de décisions éclairées et la définition 
de la direction du projet. Il s’agit d’un facteur déterminant dans la réalisation des 
objectifs de l'entreprise et la mise en place d'une culture d'innovation et de 
réussite.
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1% Listing (DEX & CEX) - 6 000 000 WIGL

6,25% ICO Private sale - 37 500 000 WIGL

6,25% ICO Pre-sale (Clients Feel Mining) - 37 500 000 WIGL

4,17% ICO Public sale - 25 000 000 WIGL

4,16 % Boost rendement - 25 000 000 WIGL

11,46% Affiliation - 68 750 000 WIGL

46,88% Cashback - 281 250 000 WIGL

2,83 % Partenaires & Conseillers - 17 000 000 WIGL

9% Team - 54 000 000 WIGL 

 8% Réserve (programmes ponctuels d’incitations, promotions, airdrops, etc)

- 48 000 000 WIGL

Initial supply


600 000 000

Offre initiale en circulation


100 000 000
Market cap initial


10 000 000 €

Market cap dilué


60 000 000 €

46,88%

2,83%

8%

9%
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PHASES DE L’ICO

Emission des tokens  -  TGEWIGL

Stratégie de Vesting / Cliff des jetons

Private sale

Pre-sale

Listing DEX

Boost rendement

Affiliation

Cashback

Réserve

Team

Partenaires / 
Conseillers

Public sale 1

Public sale 2

Public sale 3

% supply Vesting

(en mois)

Cliff

(en mois)

TGE

6,25% 0%

10%

15%

20%

25%

100%

2,78%

2,78%

2,78%

0%

100%

0%

6 24

9

9

6

3

0

36

36

36

18

0

0

0

0

0

0

0

7

0

12 24

6,25%

4,17%

1%

4,16%

11,46%

46,88%

2,83%

8%

9%

Le vesting (ou l'échelonnement de l'accès aux jetons), ainsi que le Cliff 
(période de blocage des jetons), sont des étapes essentielles pour 
garantir la stabilité d'un token. En échelonnant la distribution des 
jetons, on peut encourager les détenteurs à utiliser l'application sur le 
long terme tout en évitant une vente massive qui pourrait déstabiliser 
le prix du jeton.
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PHASES DE L’ICO

Courbes d’émissions des tokens WIGL
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L'attribution de fonds pour le listing est cruciale afin de garantir une 
liquidité initiale pour le jeton. L’allocation de 6 000 000 de WIGL 
prévue, qui représentera une liquidité de 600 000 € avec un prix de 
listing prévu à 0.10 €, sera parfaitement appropriée au planning prévu 
de libération des jetons.  Le listing se fera sur le DEX Uniswap dans un 
premier temps. Lister un token sur la plateforme Uniswap comporte 
de nombreux avantages :

Liquidité instantanée :  
Uniswap est l'une des plateformes de trading décentralisées les plus populaires, 
ce qui signifie qu'elle offrira une grande liquidité pour les tokens WIGL.

Décentralisation :  
Uniswap est une plateforme décentralisée basée sur Ethereum, elle élimine les 
intermédiaires, les tiers et les coûts de cotation élevés présents sur les marchés 
traditionnels, offrant ainsi à wigl la possibilité de lister son token sans dépendre 
d'entités centralisées.

Innovation :  
Uniswap favorise l'innovation en permettant la cotation de divers types de tokens, 
tels que des tokens de gouvernance, NFT, de prédiction, etc. Cela stimule un 
écosystème dynamique propice à l'expérimentation et à la mise en œuvre rapide 
de nouvelles idées.

Transparence et confiance :  
Les utilisateurs d'Uniswap accèdent à des informations complètes sur les tokens, 
telles que les volumes de trading, les historiques de prix et les contrats intelligents, 
renforçant ainsi la confiance des investisseurs et facilitant la prise de décision.

Transparence et confiance : Les utilisateurs d'Uniswap accèdent à des 
informations complètes sur les tokens, telles que les volumes de trading, les 
historiques de prix et les contrats intelligents, renforçant ainsi la confiance 
des investisseurs et facilitant la prise de décision.

PHASES DE L’ICO

Listing

Whitepaper | v1.3 23



Tous les participants à l’ICO, au-delà d’accéder à un tarif préférentiel 
d’achat des tokens WIGL, bénéficieront d’un statut privilégié leur 
permettant d’obtenir : le plan Smart a 0€ et à vie pour les participants aux 
phases de private et de pre-sale et gratuitement pendant 1 an pour les 
participants aux public sales.

Smart

Carte classique et 
jusqu’à 4% de cashback

4,99€
/mois

0€

Les tokens non vendus pendant une phase seront reportés à la phase 
suivante. Les tokens non vendus à la fin de l’ICO seront alloués au 
compte de réserve.

Liste des actifs acceptés pour participer à l’ICO

EURO BTC ETH USDC USDT

PHASES DE L’ICO

Avantages pour les participants à l’ICO
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Les mécanismes du token WIGL
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Le token WIGL est un jeton utilitaire destiné à offrir des avantages et 
des incitations à la communauté et aux utilisateurs de l’application 
wigl. Il permettra entre autres de booster les intérêts des placements 
proposés sur différentes cryptomonnaies, des récompenses de 
recommandation, d’obtenir des frais réduits sur les opérations et les 
abonnements, ainsi que des récompenses supplémentaires de 
cashback sur les dépenses réalisées avec les cartes de paiement wigl.

Système 
de grades

Boosts de 
rendement

ReferralAvantages 
Perks

CashbackFrais réduits

LA TOKENOMICS

Le token WIGL
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LA TOKENOMICS

Présentation du token WIGL

Système de grades

Accès à des récompenses pour les 
utilisateurs qui possèdent une 
quantité minimum de tokens WIGL 
sur leur wallet.

Boosts de rendements

Rendements supplémentaires sur 
les placements des utilisateurs en 
fonction du montant de WIGL 
détenu et de l’abonnement choisi.

Parrainage

Incitation à inviter de nouveaux 
utilisateurs en récompensant les 
parrains et filleuls en WIGL.

Cashback

Augmentation du taux de 
cashback en fonction du nombre 
de WIGL détenus et de 
l’abonnement.

Frais réduits

Possibilité de réduire les frais de 
trading et le prix des 
abonnements en les payant en 
WIGL.

Avantages - Perks

Remboursement d’abonnements 
en WIGL parmi les services les plus 
populaires (Netflix, Spotify, 
Amazon Prime, Disney +...)
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LA TOKENOMICS

Utilités du token n°1 : les Grades

Le concept de grade est un mécanisme d'incitation qui récompense les 
utilisateurs pour leur niveau d'investissement. 

Le niveau de grade est déterminé par le type d’abonnement souscrit ainsi 
que la quantité de tokens WIGL détenue. 

Plusieurs grades sont disponibles, et chaque grade offre des récompenses 
supplémentaires par rapport au niveau de base. Plus le grade est élevé, 
plus les récompenses potentielles sont importantes.

Par exemple, un utilisateur qui souscrit à un abonnement Free peut atteindre 
le grade 1, ce qui lui offre une récompense supplémentaire par rapport à la 
récompense de base de l'abonnement. Un utilisateur qui souscrit à un 
abonnement Smart peut atteindre les grades 1 et 2, chacun offrant des 
récompenses supplémentaires. Enfin, un utilisateur qui souscrit à un 
abonnement Premium peut atteindre les grades 1, 2 et 3, avec des 
récompenses supplémentaires pour chaque grade.



Pour atteindre un grade spécifique, un utilisateur doit remplir certaines 
conditions, définies selon deux critères : le type d’abonnement souscrit et la 
quantité de tokens WIGL détenue dans son wallet. 

Smart

Premium

Grade 2
10 000 WIGL

Grade 3
20 000 WIGL

Grade 1
5 000 WIGL

Free
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LA TOKENOMICS

Grade 1 Plan Free ou + 5 000 WIGL

Grade 2 Plan Smart ou + 10 000 WIGL

Grade 3 Plan Premium 20 000 WIGL

Bonus sur taux d’intérêts*

+10% +20% +40%

Cashback supplémentaire*

+0,5% +1,5% +3%

Coupons bonus*

Jusqu’à
1 x 10€

Jusqu’à
2 x 10€

Jusqu’à
4 x 10€

*versé en WIGL
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LA TOKENOMICS

Les Grades

Voici le graphique représentant 
l'évolution du nombre de WIGL 
requis pour chaque grade. 



On peut observer que le nombre 
de WIGL requis pour chaque 
grade augmente chaque 
semestre. 



Les exigences pour le grade 3 
sont nettement plus élevées que 
celles pour les grades 1 et 2, le 
grade 3 est en effet un niveau 
d'adhésion plus exclusif et plus 
avantageux.

Les paliers de quantité de WIGL qui devront être détenue sur le compte wigl de 
l’utilisateur évolueront donc à la hausse dans le temps. Cependant, les premiers 
utilisateurs ayant atteint un niveau de grade pourront conserver les avantages 
liés au grade atteint sans avoir à s’aligner aux nouveaux paliers requis imposés 
aux nouveaux utilisateurs. Ce mécanisme permettra ainsi de récompenser les 
premiers utilisateurs. En revanche, ces utilisateurs sont susceptibles de perdre 
cet avantage si la quantité de WIGL détenue sur leur wallet atteint une quantité 
inférieure au palier initialement franchi. Ils seront contraints, s’ils souhaitent de 
nouveau regagner leur grade, de remonter la quantité de WIGL sur leur wallet au 
nouveau palier en vigueur.

Il est à noter que l'augmentation est régulière et linéaire pour chaque grade, ce 
qui suggère que le coût d'atteinte de chaque grade augmente de manière 
constante au fil du temps. Nous avons défini une augmentation de 5% par 
semestre pour soutenir l’achat du token WIGL. Cependant, ce taux ainsi que les 
paliers pourront être revus par wigl en fonction de l’évolution du cours du token 
WIGL et des conditions du marché.
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APR

LA TOKENOMICS

Les Grades

0%

2%

4%

6%

8%

EUROC USDC BTC ETH

Rendement de base*

Rendement supplémentaire en WIGL*

Free Smart Premium

* APR (Annual Percentage Rate)

Dans ce système de boost des rendements, le token WIGL est intégré en tant que 
forme de récompense supplémentaire pour les utilisateurs qui atteignent 
certains grades dans leur abonnement.



Lorsqu'un utilisateur atteint un certain grade, il reçoit une récompense 
supplémentaire en tokens WIGL, en plus de la récompense de base en 
cryptomonnaie placée qu'il reçoit pour son investissement.



Intégrer le token WIGL offre plusieurs avantages, il permet d'inciter les 
utilisateurs à augmenter leur niveau d'investissement et à atteindre des grades 
plus élevés. Cela offre également aux utilisateurs la possibilité de bénéficier de 
la croissance potentielle du token WIGL.
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LA TOKENOMICS

Les boosts de rendement

Rendements* EUROC

3,5%

4%

4,5% 4,95% 5,4% 6,3%

4,4% 4,8%

3,85% - -

-

Free

Smart

Premium

Grade 1

+10%

Grade 0

+0%

Grade 2

+20%

Grade 3

+40%

Rendements* USDC

3,75%

4,25%

5% 5,5% 6% 7%

4,675% 5,1%

4,125% - -

-

Free

Smart

Premium

Grade 1

+10%

Grade 0

+0%

Grade 2

+20%

Grade 3

+40%

Rendements* BTC

1%

1,5%

2% 2,2% 2,4% 2,8%

1,65% 1,8%

1,1% - -

-

Free

Smart

Premium

Grade 1

+10%

Grade 0

+0%

Grade 2

+20%

Grade 3

+40%

Rendements* ETH

3%

3,5%

4% 4,4% 4,8% 5,6%

3,85% 4,2%

3,3% - -

-

Free

Smart

Premium

Grade 1

+10%

Grade 0

+0%

Grade 2

+20%

Grade 3

+40%

* APR (Annual Percentage Rate) non garanti pouvant varier à la hausse comme à la baisse 4Whitepaper | v1.3 32



LA TOKENOMICS

Stimuler la demande du WIGL

Le système de boosts de rendement par paliers basé sur les grades et intégrant 
le token WIGL, est destiné également à soutenir le cours du WIGL de plusieurs 
manières.



D'abord, en récompensant les utilisateurs avec des tokens WIGL pour avoir 
atteint certains grades, cela crée une demande pour le token WIGL. Plus il y a 
d'utilisateurs qui cherchent à atteindre des grades plus élevés, plus la demande 
pour le token WIGL sera élevée, ce qui permet de soutenir son cours.



Ensuite, le fait de réévaluer les montants d'attribution des grades chaque 
semestre avec une inflation de 5% peut encourager les utilisateurs à conserver 
leurs tokens WIGL. Si les utilisateurs savent que le montant de tokens WIGL 
nécessaire pour atteindre un certain grade va augmenter, ils peuvent être incités 
à conserver leurs tokens plutôt que de les vendre, ce qui permet de réduire 
l’écart entre l'offre et la demande de tokens et de soutenir le cours du WIGL. 
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La roue de la chance
Le système de recommandation sur 
l'application wigl est conçu comme un 
outil engageant et dynamique pour 
stimuler la croissance de la 
communauté d'utilisateurs. Lorsqu'un 
utilisateur invite un nouveau membre à 
rejoindre l’application, le parrain ainsi 
que le filleul reçoivent un ticket pour 
faire tourner la "Roue de la Chance".

Cette fonctionnalité, à la fois ludique et 
attractive, permet au parrain et au filleul de 
gagner des récompenses supplémentaires, 
comme des tokens WIGL ou d'autres 
cryptomonnaies.  L'incertitude et le potentiel 
de gain favorise l'excitation et l'engagement 
des utilisateurs, incitant davantage à inviter 
des amis à rejoindre Wigl. Ce système de 
recommandation innovant favorise ainsi une 
croissance organique rapide et durable de 
la base d'utilisateurs.

LA TOKENOMICS

Programme de parrainage
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Les niveaux de parrains sont définis en fonction du nombre de filleuls qu'un parrain a 
recommandés. Un parrain est considéré comme "Novice" s'il a recommandé entre 1 
et 5 filleuls, "Confirmé" entre 6 et 10 filleuls, "Expert" entre 11 et 15 filleuls, etc. Ces 
niveaux déterminent les récompenses que le parrain peut gagner, comme décrit ci-
dessous.

Confirmé

Expert

Maître

Légendaire

Gains potentielsNombre de filleuls

Novice 1 - 5 de 1 à 50 €

6 - 10 de 2 à 100 €

11 - 15 de 3 à 150 €

16 - 30 de 4 à 200 €

31 - 50 de 5 à 250 €

L'acquisition simplifiée de jetons WIGL par le biais du système de recommandation 
offre aux utilisateurs l'opportunité d'explorer l'écosystème wigl. Étant donné que ces 
jetons sont obtenus gratuitement, cela encourage les utilisateurs à accumuler ces 
derniers pour profiter des avantages offerts par d'autres utilisations des jetons. 
Cette mécanique de recommandation est conçue comme une passerelle facilitant 
l'introduction des utilisateurs au monde de wigl.

LA TOKENOMICS

Les niveaux de parrains
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Un cashback progressif
Le système de cashback progressif a été conçu pour 
inciter les utilisateurs à faire évoluer leur niveau 
d’abonnement ainsi que la quantité de tokens WIGL 
qu’ils détiennent en les récompensant en cashback sur 
leurs dépenses réalisées avec leur carte wigl. Ainsi, le 
taux de cashback peut varier entre 0,5% et 7% comme 
décrit ci-dessous et sera versé en tokens WIGL.

Grade / Plan Free Smart Premium

0,5% 2,5% 4%

1% 3% 4,5%

/ 4% 5,5%

/ / 7%

Montant min.

transaction > 35€ > 25€ > 20€

Max cashback 
par mois 50€ 100€ 200€

Une valeur minimale de transaction sera nécessaire pour la distribution de cashback qui 
est définie selon l’abonnement. Un utilisateur bénéficiant par exemple d’un plan Free et 
du grade 1 obtiendra automatiquement 1% de cashback en token WIGL pour ses 
transactions d’un montant supérieur à 35 €. Autre exemple, un utilisateur bénéficiant d’un 
plan Premium et du grade 3 obtiendra automatiquement 7% de cashback en token WIGL 
pour ses transactions d’un montant supérieur à 20 €.

LA TOKENOMICS

Système de Cashback
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LA TOKENOMICS

Réduction des frais et  
tarifs des abonnements

Réduction des frais de trading
L’utilisation du token WIGL sera également incitée pour bénéficier de frais réduits 
sur les opérations d’achats, de ventes et d’échanges de cryptomonnaies au sein 
de l’application, ainsi les utilisateurs souhaitant effectuer des opérations sur des 
cryptomonnaies pourront activer l’option de payer leurs frais avec leur balance 
WIGL.

0%

0;5%

1%

1,5%

2%

Free Smart Premium

Frais de base* Frais payés en WIGL
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Réduction des prix des abonnements wigl
L’incitation d’utiliser le token WIGL sera également présent au niveau des 
paiements des abonnements wigl permettant ainsi à l’utilisateur de payer son 
abonnement moins cher s’il le paye en tokens WIGL.

Smart

Premium

Mensuel
Payé en EUR

Annuel (15%)
Payé en EUR

Remise applicable
si payé en WIGL

Free 0€

4,99€ 50,90€ -10%

-

13,99€ 142,70€ -15%

LA TOKENOMICS

Réduction des frais et  
tarifs des abonnements
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... Et bien plus encore ! 2

Grade 1

Jusqu’à
1 x 10€*

Grade 2

Jusqu’à
2 x 10€*

Grade 3

Jusqu’à
4 x 10€*

La valeur des cryptomonnaies placées des utilisateurs au sein de l’application wigl 
permet de débloquer des avantages liés aux dépenses effectuées à certains 
services tiers. 

Ces avantages sont versés en tokens WIGL et peuvent aller de 10€ à 40€ par mois. Ils 
se matérialisent par le versement d’une valeur de 10€ de token WIGL à chaque 
dépense effectuée chez certaines marques éligibles.

Grade 2

Grade 3

> 5 000€ > 10 000€ > 20 000€

Grade 1 1 x 10€*

1 x 10€* 2 x 10€*

1 x 10€* 2 x 10€* 4 x 10€*

Le montant placé en cryptomonnaies, et donc le franchissement des seuils, se 
base sur la valeur en euros de tous les soldes de cryptomonnaies placées dans 
les produits de rendement proposés par l'application wigl ainsi que le grade de 
l’utilisateur. Plus l’utilisateur a de cryptomonnaies placées et de tokens WIGL et 
plus le nombre de coupons mensuels potentiels évolue. 

LA TOKENOMICS

Avantages progressifs selon le niveau 
d’épargne (perks)
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LA TOKENOMICS

Mécanismes de soutien du prix du WIGL

Trois mécanismes de rachat (buyback) de token WIGL sont implémentés pour 
soutenir le cours du token.

25% des frais de 
transaction

25% des paiements 
d’abonnement

25% des surperformances 
des produits de placement

Rachat de 
WIGL

Cette approche consiste à allouer un certain pourcentage des recettes et 
bénéfices générés pour le rachat de tokens WIGL sur le marché. 
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LA TOKENOMICS

Compensation par les rendements

L'une des stratégies clés pour soutenir le prix d’un token est pour l’entreprise 
émettrice de racheter son token sur le marché avec le surplus de performance 
des produits de placements.



Une part des bénéfices excédentaires générés par wigl sera donc dédiée à 
l'achat de tokens WIGL pour soutenir le cours de ce dernier.

Trésorerie wigl Utilisateur wigl (wigler)

APR distribué (ex. 5%)Sur-performance (ex. 1%)

Produits de 
rendement

25%
Rachat de 

WIGL

75%
Réserve

Dans les premiers mois ou la première année de mise en œuvre de cette stratégie, 
une part significative des bénéfices sera utilisée pour l'acquisition de WIGL. Cette 
période coïncide avec la phase de développement du projet, lorsque le prix du 
token est encore relativement bas, permettant l'accumulation d'une quantité 
substantielle de jetons par wigl.
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Voici le graphique qui montre la stratégie de soutien du prix du token WIGL. Il 
représente le pourcentage des bénéfices de wigl qui est réinvesti dans l'achat 
de tokens WIGL chaque semestre, sur une période de 10 ans. Au début, 25% des 
produits et bénéfices sont investis dans l'achat de tokens WIGL. Cela contribue 
à soutenir le prix du token WIGL, à attirer les investisseurs et à les encourager à 
accumuler des tokens pour bénéficier des avantages liés aux grades.



Chaque semestre, le pourcentage investi dans WIGL est réduit de 1%. Ainsi, au fil 
du temps, une part de plus en plus grande des bénéfices peut être conservée, 
améliorant la solidité financière de wigl. Au bout de 10 ans, le pourcentage des 
bénéfices investis dans WIGL est réduit à environ 5%. Les tokens WIGL ainsi 
acquis durant cette période serviront également de réserve pour les 
distributions futures.



Ce graphique montre comment une stratégie d'investissement 
progressivement plus conservatrice peut être utilisée pour soutenir le prix du 
token WIGL tout en améliorant la solidité du projet.
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L’option de pouvoir payer ses frais de trading de cryptomonnaie ou son 
abonnement en token WIGL permet d’inciter les utilisateurs à conserver leurs 
tokens WIGL. Cela favorise également leurs achats provoquant mécaniquement 
un impact positif sur le cours du token.



De plus, un mécanisme de soutien du prix du WIGL est mis en place sur les frais 
appliqués sur les opérations de trading de cryptomonnaies payés via les frais 
classiques qui permet d’allouer une partie de ces frais à l’achat (buyback) de 
token WIGL. Par exemple, un utilisateur effectuant une opération d’achat de 100€ 
de bitcoin et qui bénéficie du plan Smart, se verra appliquer des frais de 1%. Sur ce 
montant, un pourcentage de 25% est alloué à l’achat de token WIGL, de même 
pour les abonnements. Le schéma ci-dessous décrit ce mécanisme.

25% Rachat de 
WIGL

75% Trésorerie wigl

Frais classiques

Frais payés en WIGL

Payé en EUR

Echange de 
cryptomonnaies

Achat d’un 
abonnement

ou

Payé en WIGL

Remise Remise

100% Trésorerie 
wigl
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ERC-20
Le WIGL est un token ERC-20, 
l'infrastructure Ethereum présente en effet 
de nombreux avantages. Tout d'abord, 
cela offre une grande visibilité et une 
intégration aisée dans l'écosystème 
Ethereum, l'une des plateformes 
blockchain les plus importantes et 
robustes au monde.



Les tokens ERC-20 sont compatibles avec 
de nombreuses applications 
décentralisées (DApps), échanges et 
wallets, ce qui facilite la liquidité et 
l'accessibilité pour les utilisateurs.

Tokens ERC-20

450 000+

Marketcap ETH

215 milliards de $

Nombre de devs actifs

450 000+

Nombre de nodes

7 000+

Ethereum propose une sécurité robuste et peu énergivore grâce à son algorithme 
de consensus PoS, ce qui garantit la sécurité des jetons ainsi qu’une grande 
scalabilité. En outre, la standardisation des tokens ERC-20 simplifie 
considérablement le développement, l'audit et la gestion des actifs.



Enfin, Ethereum offre une portée mondiale, permettant aux tokens ERC-20 de 
toucher un public sans barrières géographiques. Faire de WIGL un token ERC-20 
sur Ethereum est un moyen puissant d'accéder à un écosystème blockchain 
mature et de bénéficier de ses avantages en termes de sécurité, de visibilité et de 
liquidité.

LA TOKENOMICS

Le choix technique
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06
La société
Découvre les initiateurs du 
projet wigl
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2018 - BPS
Constitution de la société mère 
en charge du développement 
et de l'exploitation des produits.

2019 - Feel Mining
Plateforme de staking et de 
mining de cryptomonnaies.

2023 - Othila
Application métier dédiée aux 
intermédiaires financiers.

2024 - Wigl
Application mobile de service 
de paiements en euros et en 

cryptomonnaies.

L’ÉQUIPE

La société
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Aux commandes de la société, une équipe aguerrie dans la gestion 
de projet, le développement logiciel, l’investissement et la gestion de 
fonds en cryptomonnaies.

Associés

Chloé CEO

CEO de la société, elle a toujours eu le sens de la gestion de 
projet, de la communication et un goût prononcé pour les 
technologies, confirmés par son master universitaire. Issue d’une 
famille d’entrepreneurs, elle mène plusieurs projets 
entrepreneuriaux qui l’initient à la gestion globale d’entreprise et 
la communication externe. 

Nicolas COO

Sa formation en génie électrique et informatique industrielle a 
permis à Nicolas d’appréhender facilement le monde du minage 
et ses problématiques énergétiques. En parallèle de la direction 
de plusieurs entreprises, il a découvert et approfondi ses 
connaissances en cryptomonnaies très tôt.

Léopold CTO

Ingénieur en développement logiciel de formation, soucieux de 
bâtir des architectures logicielles et systèmes fiables et 
pérennes, Léopold a su mettre en place des solutions techniques 
adaptées pour assurer la sécurité métier et la scalabilité de 
l’infrastructure.

Olivier CCO

Avec plus de 12 ans d'expérience dans la création et le 
développement de projets numériques, Olivier a accompagné 
de nombreuses entreprises dans la conception de leur marque. Il 
met aujourd’hui son expertise en design et stratégie produit au 
service de Wigl, contribuant activement à l’évolution de 
l’application et de l’expérience utilisateur.

L’ÉQUIPE
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Jérome CFO

Depuis plus de 20 ans, Jérôme évolue dans le monde des PME/PMI, ce 
qui lui donne une vision globale et une approche opérationnelle de la 
fonction. Ses différentes expériences lui permettent de mettre en place 
et d’améliorer les procédures de gestion afin d’optimiser et de fiabiliser 
les flux d’information financière.

Alexis Compliance

Fort d’un double master en Conformité Bancaire et Contrôle Interne 
des Risques et gestion de patrimoine. Alexis a rejoint l'équipe en tant 
que Responsable Conformité, avec pour objectif l'obtention de 
l’agrément PSAN et le développement des processus de conformité 
pour répondre aux exigences réglementaires en perpétuelle évolution.

Didier Développement

Le senior de l’équipe apporte toute son expérience en communication 
de grande envergure. Il a géré le plan de communication d’ING Direct, 
une des premières banques en ligne en France, lors de son lancement. 
Une expérience précieuse pour la société et ses ambitions.

Anthony CISO

Anthony, avec 14 ans d'expérience en gestion des systèmes 
d'information, est CISO depuis 10 ans. Il a travaillé dans des startups, 
multinationales et instances gouvernementales. Détenteur d'un master 
en management des systèmes d'information, il est certifié CISM, ISO 
27001. Lead Auditor et membre du club EBIOS. Son engagement dans 
son métier et son expertise en fait un professionnel aguerri pour les 
questions de sécurité des SI.

Michael Responsable commercial

Avec une solide expérience bancaire et 20 ans passés au sein du 
groupe BPCE, Michaël connait parfaitement l'exigence du monde 
financier. Ses capacités de management, de gestion de projet, 
d'organisation et d'optimisation sont des atouts majeurs pour la 
société et ses ambitions. Passionné de cryptomonnaies depuis 2017, 
Michaël conjugue la rigueur bancaire et l'esprit d'innovation de 
l'univers crypto.

L’ÉQUIPE
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+ de 40 collaborateurs
collaborateurs engagés

7 ans d’expérience dans le marché 
des cryptomonnaies et des services 
financiers innovants

Une équipe structurée et 
expérimentée, gérant des milliers de 
clients et des millions d’actifs avec 
succès

L’ÉQUIPE

Une équipe d’experts financiers, au coeur 
du marché et de ses évolutions
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L’ÉQUIPE

Nos compétences, notre résilience

Depuis de nombreuses années, nous 
investissons avec minutie dans nos 
équipes et leurs formations afin de 
présenter des offres à rendement 
entièrement internalisées. La société 
n'est tributaire d'aucune tierce partie 
pour proposer les rendements 
annoncés sur nos différents produits. 
Notre équipe d'experts financiers 
opère à plein temps dans le domaine 
de la finance

décentralisée (DeFi), ce qui nous 
permet de proposer des offres au plus 
proche du marché et de réagir 
instantanément face aux opportunités 
ou aux crises. Notre expérience dans 
le secteur de la cryptomonnaie nous a 
permis de performer 
indépendamment des phases de 
marché, des réglementations 
changeantes et des événements 
ponctuels imprévisibles liés à la 
jeunesse de ce secteur.

Wigl disposera du même niveau de compétences, 
assurant ainsi une gestion professionnelle des fonds.
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La 
réglementation
Notre conformité aux réglementations 
françaises et européennes
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LA RÉGLEMENTATION

Réglementation des services sur  
actifs numériques

Depuis la création de la société en 2018, notre priorité a toujours été d'inscrire nos 
services de façon pérenne en s’adaptant et en se conformant aux 
réglementations en constante évolution. 



L’arrivée de la loi Pacte en 2019 et la mise en place d’un cadre réglementaire pour 
toutes les sociétés française proposant des services sur actifs numériques, a 
permis la reconnaissance salutaire de notre écosystème, de notre travail et de 
nos services par le gouvernement français et par ses organismes de régulation. 



Ce travail a permis d'aboutir à un statut clair, rassurant et protecteur pour les 
investisseurs : le statut PSAN (Prestataire de Services sur Actifs Numériques). 

L’enregistrement en tant que tel auprès de l’AMF (Autorité des Marchés Financiers), 
a permis de démontrer notre forte volonté de se conformer aux règlementations 
en terme de lutte contre le blanchiment d’argent et le financement du terrorisme, 
et ce, afin de proposer des services et des applications sécurisés en adéquation 
avec les exigences requises. 



La société est ainsi enregistrée sur la liste blanche des Prestataires de Services 
sur Actifs Numériques de l’AMF sous le numéro E2021-022 depuis juillet 2021.
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LA RÉGLEMENTATION

Services de paiement fiat

L’arrivée imminente de la réglementation MiCA (Markets in Crypto-Assets) en 
2024, qui étend le statut PSAN à l’échelle européenne, permettra à toutes les 
entreprises du secteur, se conformant aux nouvelles règlementations qui en 
découlent, de conquérir le marché européen. Une évolution hautement 
stratégique dont nous ferons évidemment partie.



Notre dossier de demande d’agrément a été déposé au mois de mars 2025 dans 
l’objectif d’obtenir cet agrément fin 2025.

Concernant la fourniture des services de paiements euro, afin de pouvoir générer 
des IBAN et émettre des cartes de paiement, notre choix s’est porté sur l’obtention 
d’un mandat d’agent PSP (Prestataire de Services de Paiement) auprès de la 
fintech à succès Xpollens (groupe BPCE). 



Ce statut permet de déployer un service de paiement et de gestion de compte 
IBAN rapidement sans avoir à aller chercher une licence bancaire type EME 
(Établissement de Monnaie Électronique). Nous avons travaillé ardemment depuis 
fin 2021 sur ce projet qui s’est conclu par l’obtention de l’enregistrement de notre 
société par l’ACPR (l’Autorité de Contrôle Prudentiel et de Résolution) sur la liste 
des agents financiers (regafi) sous le numéro 378130 depuis juillet 2022.
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LA RÉGLEMENTATION

Robustesse des systèmes d’information

En parallèle de ces obligations réglementaires indispensables pour fournir 
sérieusement des services sur actifs numériques conjugués aux services de 
paiements dans l’objectif de pouvoir fournir l’intégralité des services que 
proposera wigl, nous sommes également extrêmement sensibles à la sécurité des 
données de nos utilisateurs ainsi qu’à la robustesse de nos systèmes 
d’informations.

C’est pour celà que nous travaillons également actuellement sur l’obtention de la 
certification ISO 27001, un socle de bonnes pratiques et de procédures internes 
robustes dictées par l'ANSSI (Agence Nationale de la Sécurité des Systèmes 
d’Information) garantissant un haut niveau de sécurité de nos systèmes internes. 
L’obtention de cette certification est prévue courant 2025.
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LA RÉGLEMENTATION

Synthèse des avancements 
réglementaires

Agent PSP

Agrément MICA

Certification ISO 27001

ÉtatRequis ?

Enregistrement PSAN Oui Obtenu

Obtenu

En cours

En cours

Oui

Non

Non

Le franchissement de ces barrières réglementaires nous permet aujourd’hui 
d’aborder sereinement le lancement de Wigl et de nous concentrer activement 
sur le développement des fonctionnalités de l’application. Nous œuvrons pour 
satisfaire nos utilisateurs, tout en mettant toutes les chances de notre côté pour 
tenir notre roadmap assidûment et les objectifs fixés.
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PARTENAIRES

Conformité

Namirial fournit des solutions de vérification d’identité en ligne basée sur l’IA et le 
machine learning. Adaptée aux réglementations en vigueur, la vérification d’identité 
par Namirial répond aux hautes exigences de sécurité et de conformité. 

Fondée en 2014, ComplyAdvantage est une société RegTech qui fournit des solutions 
de détection et de gestion des risques de fraudes et de blanchiment. Leurs outils 
permettront à Wigl d’assurer la protection et la sécurité des opérations financières 
de ses utilisateurs.

Experts en analyses transactionnelles d’actifs numériques, Scorechain développe et 
fournit un outil en conformité pour les entreprises et institutions financières afin 
d’identifier, évaluer et gérer les risques liés aux transactions exécutées sur les 
réseaux blockchain. 
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PARTENAIRES

Technique

Xpollens, la plateforme Banking-as-a-Service du Groupe BPCE, a aidé des fintechs 
comme Be-bunk ou Nirio à se développer. Wigl pourra offrir des services de gestion 
de compte (IBAN) et d'émission de cartes de paiement grâce à Xpollens.

Ennea, un studio Web3, offre des 
solutions clés en main pour les projets 
blockchain, en mettant en avant leur 
expertise en blockchain. Ils soutiennent 
Wigl en développant son token et son 
économie grâce à l'IA, la science des 
données et les mathématiques.

Fireblocks, récompensé pour sa 
technologie blockchain, offre des 
applications de gestion d'actifs 
numériques aux entreprises et 
institutions financières (Revolut, eToro, 
BNP Paribas...). Wigl a choisi Fireblocks 
pour la fiabilité et la sécurité de ses flux 
d'actifs numériques.

Maestria Blockchain est spécialisée 
dans l’accompagnement et le cadrage 
technique de projets Web3. Experts en 
économie des jetons 
cryptographiques, leurs compétences 
et expertises dans ce domaine 
permettent au jeton Wigl de bénéficier 
d’une stratégie et d’une tokenomic 
adaptée pour servir les intérêts du 
projet.

Fondé en 2017, Woorton fournit des 
liquidités pour le marché des 
cryptomonnaies grâce à une 
infrastructure de trading avancée. Wigl 
bénéficie d'un accès à une variété 
d'échanges et de paires de devises 
grâce à cette solution sécurisée et 
conforme à l'AMF.
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PARTENAIRES

Juridique

ORWL, leader français depuis 2018 
dans l'accompagnement des projets 
Web3 et crypto, offre une expertise 
juridique reconnue. Ils ont aidé la 
société à obtenir son enregistrement 
PSAN en 2020 et continuent de 
soutenir ses projets à venir, dont Wigl.

RegSharp, cabinet de conseil axé sur 
l'innovation, est composé d'experts 
en réglementation bancaire, en 
particulier pour les nouveaux services 
de paiement et les crypto-actifs. Ils 
assistent actuellement la société 
dans sa demande d'agrément PSAN 
optionnel auprès de l'AMF.

Financiers

Médias & marketing
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PARTENAIRES

Auditeurs

Syrtals Compliance, cabinet de conseil spécialisé en conformité et nouveaux 
services de paiement, compte sur une équipe d'experts pour auditer annuellement 
la société afin de garantir sa conformité aux obligations réglementaires.

Hacken, leader mondial en audits de sécurité de code (smart contract), renforce la 
sécurité du token WIGL.

Acteur français de référence dans le monde de la sécurité des systèmes 
d’informations depuis plus de 25 ans, Intrinsec combine des savoir-faire pointus en 
matière de cybersécurité grâce aux diverses expertises que constituent ses 200 
collaborateurs. Intrinsec, qualifié PASSI LPM & PRIS par l’ANSSI, se positionne en 
auditeur de référence  afin de satisfaire ses hautes exigences en termes de sécurité 
de ses systèmes d’informations.
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CONTACT & RESSOURCES

Retrouve-nous sur les réseaux

@WiglApp @WiglApp

@wigl_fr @WiglApp

@wigl @WiglApp

@wigl @Wigl-app
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https://twitter.com/WiglApp
https://www.linkedin.com/company/wiglapp/
https://www.instagram.com/wigl_fr/
https://www.facebook.com/WiglApp
https://discord.gg/wigl-official
https://www.tiktok.com/@wiglapp
https://medium.com/@wigl
https://t.me/wigl_app


CONTACT & RESSOURCES

Découvres-en plus sur wigl.fr
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Voir le site web

https://wigl.fr/


CONTACT & RESSOURCES

La wigl academy, pour apprendre

Whitepaper | v1.3 64

Lancer la wigl academy

https://wigl.fr/academy


DISCLAIMER

Avertissement sur les risques

Le présent document a pour objectif de vous informer des risques associés aux services de wigl, 
notamment liés à l’achat de crypto-actifs, au staking, à la gestion de coffres crypto et au 
programme de cashback. Veuillez noter que cet avertissement n’est pas exhaustif et que vous 
devez lire attentivement toutes les informations fournies avant d’utiliser nos services.



1. Informations Générales sur les Risques

Les actifs numériques, y compris les crypto-actifs, présentent des risques importants, tels que �

� Volatilité : Les crypto-actifs sont soumis à une forte volatilité et peuvent ne pas convenir à tous 
les investisseurs�

� Perte en capital : Il existe un risque de perte en capital lors de l’investissement dans des actifs 
numériques. Les rendements passés ne peuvent pas garantir des résultats futurs�

� Responsabilité individuelle : Vous êtes seul responsable de vos décisions 
d’investissement. wigl ne peut être tenu responsable des pertes résultant de vos décisions.



L’investissement dans des actifs numériques peut entraîner des pertes qui affectent votre 
situation financière personnelle. Vous devez être conscient de vos limites et ne pas investir plus 
que ce que vous pouvez vous permettre de perdre.



2. Risques Liés aux Services de wigl

2.1. Achat de Crypto-actif�

� Volatilité du marché : Les prix des crypto-actifs peuvent fluctuer de manière significative en 
peu de temps. Les rendements passés ne sont pas un indicateur fiable des rendements futurs�

� Risque de fraude : Des escroqueries peuvent exister, et vous devez être vigilant concernant la 
provenance des crypto-actifs.



2.2. Staking et Coffres Crypt�
� Risque de liquidité : Les actifs mis en jeu peuvent être illiquides et vous ne pourrez peut-être 

pas les retirer facilement�
� Risque de rendement : Les rendements liés aux coffres et au staking sont volatils et ne sont pas 

garantis. Vous devez être conscient de la possibilité de perte en capital sur ces 
investissements�

� Risque de protocoles : Les bugs ou failles de sécurité dans les protocoles de staking peuvent 
entraîner des pertes d’investissements.



2.3. Cashbac�
� Volatilité et risque de perte : Le cashback en WIGL peut également entraîner des pertes en 

capital. Le montant de cashback dépend des dépenses et est soumis à la volatilité du marché 
du WIGL.
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DISCLAIMER

3. Risques Techniques et Technologiques

Les risques techniques sont également présents �

� Attaques informatiques : Les actifs numériques sont souvent la cible d’attaques, pouvant 
entraîner des pertes de fonds�

� Problèmes de logiciel : Les bugs dans les systèmes peuvent causer des dysfonctionnements 
dans le traitement des transactions�

� Disponibilité des services : Les interruptions de service peuvent survenir, limitant l’accès à vos 
actifs.



4. Risques liés aux Actifs Numériques

Les actifs numériques comportent un ensemble de risques inhérents, notamment �

� Problèmes techniques : failles dans le système, erreurs de protocole ou défaillances peuvent 
affecter les actifs numériques ou des problèmes peuvent retarder les transactions ou les 
livraisons�

� Obsolescence technologique : L’évolution rapide des technologies peut rendre certains actifs 
obsolètes�

� Cyberattaques : Les actifs numériques sont sensibles aux attaques informatiques sur les 
protocoles et technologies�

� Vulnérabilités de la blockchain : Les blockchains peuvent subir des attaques, comme les 
attaques à 51%, affectant l’intégrité des transactions�

� Forks de blockchain : Des modifications majeures dans le protocole blockchain peuvent 
entraîner une volatilité et des pertes potentielles.



5. Risques de sécurité des Actifs Numériques

Les actifs numériques sont confrontés à des menaces de sécurité qui les rendent particulièrement 
vulnérables. Parmi ces menaces, on trouve le phishing, qui consiste en des escroqueries destinées 
à obtenir des informations confidentielles par des méthodes frauduleuses. Il y a également 
l’ingénierie sociale, qui utilise des techniques manipulatrices pour tromper les utilisateurs afin 
d’obtenir des informations sensibles. 



Un autre risque est l’usurpation d’identité, où des individus utilisent frauduleusement les 
informations d’autrui pour accéder à leurs actifs. Les ransomwares représentent également une 
menace, car ces logiciels malveillants peuvent verrouiller vos données et exiger une rançon pour 
les débloquer. De plus, le cryptojacking est une pratique où des pirates utilisent votre ordinateur à 
votre insu pour miner des actifs numériques, ce qui peut ralentir vos systèmes. Par ailleurs, la perte 
ou le vol d’un portefeuille numérique peut rendre impossible la récupération de vos actifs.



Il est également important de noter que la perte de clés privées peut entraîner l’impossibilité 
d’accéder aux actifs qui y sont associés. Les attaques de type clipboard hijacking manipulent 
l’adresse de crypto-actifs copiée, transférant ainsi des actifs vers le compte d’un pirate sans que 
l’utilisateur ne s’en rende compte. Enfin, le crypto dusting consiste en l’envoi de petites quantités 
d’actifs pour identifier les propriétaires des portefeuilles et compromettre leur anonymat.

6. Risques Juridiques et Réglementaires La réglementation sur les actifs numériques évolue 
rapidement. Les changements législatifs, tels que ceux promus par les règlements Mica, Dora, TFR, 
CMF et RGAMG, peuvent affecter la valeur de vos investissements et la faisabilité de certaines 
activités.
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